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Ananta: Software ERP
y Plataforma Madre.

Ananta optimiza cada operación de tu empresa, y te permite centralizar otros 
servicios que ya tengas contratados como una plataforma de rastreo. 

En Ananta queremos que administres tu empresa en un sólo software, si no 
tenemos la herramienta que tu empresa necesita… la desarrollamos.
Y además, ofrecemos capacitación ilimitada sin costo adicional.

1. Requisiciones: Digitaliza el proceso y elimina el uso de papel.
2. Órdenes de compra: Gestiona tus compras fácilmente.
3. Inventario: Controla existencias con alertas por stock mínimo.
4. Punto de venta: Gestiona ventas, clientes, inventario y facturación desde un 
mismo lugar.
5. Cotizaciones: Genera cotizaciones con tu imagen empresarial.
6. Notas de venta: Convierte cotizaciones a notas de venta en segundos.
7. Facturación: Convierte tus cotizaciones en facturas ilimitadas junto con sus 
complementos.
8. Notas de crédito: Crea y administra notas de crédito.
9. Pagos y Bancos: Administra tus movimientos automáticamente o regístralos 
manualmente.
10. Carta porte: Emite cartas porte ilimitadas para respaldar tus viajes de 
traslado.
11. Monitoreo activo: Supervisa tu flotilla en tiempo real, registra rutas, detecta 
incidentes y genera alertas para tu equipo.
12. Dashcam IA: Visualiza en vivo desde Ananta con integración a marcas 
líderes.
13. Activos con QR: Controla la información de tus activos con un escaneo.
14. Tickets internos: Da seguimiento a tareas y reportes internos.
15. Mantenimientos: Registra servicios, programa mantenimientos y consulta 
costos por unidad.
16. Neumáticos y baterías: Controla historial de cambios y estado.
17. Control de combustible: Optimiza consumo y carga por unidad.
18. Arrendamiento de unidades: Administra vehículos en renta por ubicación y 
estatus.
19. Arrendamiento de bodegas: Gestiona espacios y disponibilidad en tiempo 
real.
20. EIR: Consolida o desconsolida contenedores fácilmente.
21. Checklists: Digitaliza cualquier formulario con campos personalizables.
22. CRM: Administra ventas, prospectos y proyectos, con métricas de ingresos y 
desempeño por vendedor.


